


กลยุทธ์คือความชัดเจน



เราคือใคร

ส่ิงท่ีเราทํา และทิศทางของเรา
หลักคิดของ NXT ท่ีกําหนดทุกการตัดสินใจ และทุกงานท่ีเราทําให้ลูกค้า

พันธกิจ

01 
ช่วยผู้นําองค์กรตัดสินใจเชิงกลยุทธ์อย่างเป็นระบบ โดย
จัดปัญหาท่ีซับซ้อนให้เห็นเป็นหลักฐาน เหตุผล และ
ทางเลือกท่ีชัดเจน

วิสัยทัศน์

02 
เป็นท่ีปรึกษาท่ีผู้นําในอาเซียนนึกถึง เม่ือต้องตัดสินใจ
เร่ืองยากท่ีไม่มีคําตอบสําเร็จรูป เพราะรู้ว่าคําตอบของ
เราตรง กระชับ และพิสูจน์ได้

คําสัญญา

03 
ทุกข้อสรุปมาพร้อมข้ันตอนท่ีลูกค้านําไปลงมือทําได้ และ
งานของ NXT จบเม่ือทีมของลูกค้าดําเนินการต่อเองได้
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ทีมของเรา

Leadership Team
ทีมผู้บริหารของเราเคยทํางานในบริษัทท่ีปรึกษาระดับนานาชาติ และในตําแหน่งผู้บริหารด้านปฏิบัติการ

Managing Partner

Piyamin Trithipcharoenchai

Strategy · Research · Innovation

ผู้ร่วมก่อต้ัง NXT ก่อนหน้าน้ีก่อต้ังและบริหารหน่วยงานท่ีปรึกษา

ของ Jenosize Digital Group และเคยเป็นนักวิเคราะห์ท่ี

ศูนย์วิจัยและให้คําปรึกษา สถาบันบัณฑิตบริหารธุรกิจ ศศินทร์

แห่งจุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย (Sasin Management 

Consulting - SMC) มีประสบการณ์ โครงการท่ีปรึกษากว่า 40 

โครงการให้บริษัทในกลุ่ม SET50 และภาครัฐ

Principal

Kit Kittirattana

Strategy · Operations · Supply chain

ปัจจุบัน COO ท่ี P Landscape Co., Ltd. อดีตท่ีปรึกษา

McKinsey และ PwC เคยเป็น Director of Operations ท่ี

foodpanda และ COO ท่ี Freshket ท่ี NXT ให้มุมมองเฉพาะด้าน

ปฏิบัติการ ซัพพลายเชน และการปรับกระบวนการ

Principal

Garuna Yooyartwong

Growth & New S-Curve · Leadership · Ops excellence

ปัจจุบัน Founder-in-Residence ท่ี Betagro Ventures อดีตท่ี

ปรึกษา Deloitte, Arthur D. Little และ PwC South East Asia 

และ Head of Corporate Strategy ท่ี foodpanda ท่ี NXT ให้

มุมมองเฉพาะด้านกลยุทธ์การเติบโตและการสร้างธุรกิจใหม่
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ทีมของเรา

Consulting Team
ทีมท่ีปรึกษาของเราทํางานในโครงการท้ังภาครัฐและเอกชน

Engagement Manager

Kanokphan Sittiwanchai

ปริญญาโทเศรษฐศาสตร์ The University of Manchester, 

อดีต Senior Consultant, Jenosize Digital Group

Consultant

Nunpaphat Cheewaprapharat

เศรษฐศาสตรบัณฑิต เกียรตินิยมอันดับ 1 จุฬาลงกรณ์
มหาวิทยาลัย

อดีต Associate Consultant, Bolliger & Company 

(Thailand)

Consultant

Supawit Tipkanjanarat

ปริญญาตรีการตลาด จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย, ใบรับรอง
Digital Marketing Analytics & Optimization

อดีต Senior Analyst, Vitamins Consulting & Research 

และ Consultant, Jenosize Digital Group
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ศิลปศาสตรบัณฑิต เศรษฐศาสตร์ (นานาชาติ) เกียรตินิยม
จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย, ISO/IEC 27001 Internal Auditor
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Strategy & Growth Market Research & Evaluation Operations Excellence

Customer & Loyalty Strategy Digital, AI & Data Strategy Organization Transformation



บริการ

บริการของเรา
ใช้บริการเดียวหรือต่อกันก็ได้ ผลวิจัยเป็นฐานของกลยุทธ์ กลยุทธ์ถูกนําลงสู่การทํางาน แล้ววัดผลกลับมา
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ทําไมต้อง NXT

ส่ิงท่ีลูกค้าได้เม่ือทํางานกับเรา
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วิธีทํางาน

รูปแบบการทํางานกับลูกค้า
เราเข้าร่วมได้ทุกช่วงของธุรกิจ ต้ังแต่การกําหนดทิศทางจนถึงการปรับเปล่ียนองค์กร และงานจบเม่ือทีมของลูกค้าดําเนินการต่อเองได้
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รูปแบบงาน

Advisory Sprint

4–8 สัปดาห์
เหมาะกับ
คําถามเฉพาะเร่ือง หรืองานวิจัยท่ีขอบเขตชัดเจน

ส่ิงท่ีได้รับ
ข้อเสนอแนะพร้อมเหตุผลประกอบ หรือรายงานวิจัยฉบับสมบูรณ์

การคิดค่าบริการ: ราคาคงท่ี

Strategy Project

2–10 เดือน
เหมาะกับ
งานวางกลยุทธ์ท่ีเป้าหมายชัด ขอบเขตปรับตามงาน

ส่ิงท่ีได้รับ
แผนกลยุทธ์และแผนดําเนินงานท่ีทีมนําไปใช้ ได้

การคิดค่าบริการ: แบ่งเป็นระยะ

Full-Suite

6–18 เดือน
เหมาะกับ
การเปล่ียนแปลงท้ังองค์กร ต้ังแต่กลยุทธ์ถึงการลงมือทํา

ส่ิงท่ีได้รับ
ระบบงานท่ีใช้ ได้จริง และทีมของลูกค้าท่ีทําต่อเองได้

การคิดค่าบริการ: แบ่งระยะหรือรายเดือน

ข้ันตอนการทํางาน

01
Diagnostic
สํารวจสภาพปัจจุบัน ตรวจข้อมูลท่ีมี และ
สัมภาษณ์ผู้มีส่วนได้ส่วนเสีย

02
Strategy Design
ออกแบบเป้าหมาย ทางเลือก และเกณฑ์การ
ตัดสินใจ

03
Pilot & Validate
ทดลองนําร่องเม่ือโจทย์ต้องการ วัดผล และ
ปรับแบบ

04
Scale
ขยายผล วาง SOP และอบรม

05
Handover
ถ่ายทอดความรู้ ติดตาม KPI และแผนส่งต่อ
งาน

ระยะเวลา: กําหนดตามขอบเขตงาน   ·   ทีม: ทํางานเป็นทีมเดียวกับทีมของลูกค้า   ·   การส่งต่องาน: กําหนดต้ังแต่ต้น



10หมายเหตุ: รวมท้ังประสบการณ์ของบุคลากรคณะทํางาน NXT และโครงการท่ี NXT ดําเนินการให้ลูกค้าโดยตรง

ประสบการณ์ท่ีผ่านมา

องค์กรท่ีทีมของเราเคยร่วมงาน
ตัวอย่างองค์กรจากประสบการณ์โครงการของทีม NXT



กรณีศึกษา 01

ศึกษาความเป็นไปได้ธุรกิจใหม่
ลูกค้า บริษัท สยาม อีลีท อินเตอร์ จํากัด

วัตถุประสงค์

ประเมินความเป็นไปได้ทางธุรกิจ และวิจัยตลาดสําหรับคอนเซปต์
Luxury Safari Lodge ในประเทศไทย

ขอบเขตงาน

• วิเคราะห์แนวโน้มตลาดในประเทศและต่างประเทศ

• วิเคราะห์กลุ่มลูกค้าเป้าหมายและคู่แข่ง

• เสนอโมเดลธุรกิจท่ีเหมาะกับตลาดไทย

Luxury Safari Lodge
การเข้าตลาด
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กรณีศึกษา 02

วิจัยลูกค้าและกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์
ลูกค้า คณะวิศวกรรมศาสตร์และคณะแพทยศาสตร์ จุฬาลงกรณ์มหาวิทยาลัย

วัตถุประสงค์

กําหนดทิศทางและแผนพัฒนาผลิตภัณฑ์ใหม่ บนฐานความต้องการ
ของตลาดจริง

ขอบเขตงาน

• สํารวจและวิเคราะห์ความต้องการของตลาดและความเป็นไปได้เชิง
พาณิชย์

• ศึกษาพฤติกรรม ความต้องการ และความคาดหวังของกลุ่มผู้ใช้
เป้าหมาย

• ออกแบบกลยุทธ์ผลิตภัณฑ์

ผลิตภัณฑ์ใหม่
Go-to-market
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กรณีศึกษา 03

ปรับองค์กรและการดําเนินงาน
ลูกค้า ลูกค้าองค์กรเอกชน (ไม่เปิดเผยช่ือ)

วัตถุประสงค์

กําหนดเป้าหมายเชิงกลยุทธ์ และออกแบบระบบบริหารท่ีรองรับการ
เติบโต พร้อมลดการพ่ึงพาตัวบุคคล

ขอบเขตงาน

• ทบทวนและปรับโครงสร้างองค์กร พร้อมกําหนดอํานาจการตัดสินใจ

• วางระบบ HR มาตรฐาน: JD, KPI และการประเมินผลท่ีเช่ือมกับ
เป้าหมาย

• ปรับกระบวนการด้านปฏิบัติการ การเงิน และการขายให้วัดผลได้

Scalable
โมเดลการดําเนินงาน
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ประสบการณ์ของ
ทีมทีǩปรึกษา



แผนกลยุทธ์ CRM และออกแบบ Loyalty Program 2024

Counter Service: กลยุทธ์ผลิตภัณฑ์สําหรับ S-Curve ใหม่ 2024

กลยุทธ์และแผนพัฒนาผลิตภัณฑ์ภูมิสารสนเทศ (GISTDA) 2022

วิเคราะห์โครงสร้างต้นทุนและกลยุทธ์ราคา (GISTDA) 2022

เกณฑ์การรับรองตราสัญลักษณ์ T Mark SMEs และ T Mark BCG 2022

กระบวนการโมเดลธุรกิจเพ่ือรับรองการขยายบริการ (ETDA) 2022
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ประสบการณ์ของทีมทีǩปรึกษา

ประสบการณ์: กลยุทธ์และการออกแบบธุรกิจ

โครงการทีǩ ทีǩปรึกษาของ NXT เคยร่วมดําเนินการ รวมถึงงานก่อนร่วม NXT ชืǩอและโลโก้เปǦ นของเจ้าของ ไม่ได้หมายความว่า NXT เปǦ นผู้รับจ้าง



สํารวจความพึงพอใจและความต้องการผู้ใช้บริการ DGA (กลุ่มตัวอย่างกว่า 5,000 ราย) 2023

สํารวจคุณภาพบริการท่าอากาศยาน AOT (ASQ Survey) 2024

สํารวจและประเมินผลการให้บริการ ณ จุดบริการ (Touch Point) 2024

สํารวจความสนใจโครงการจักรยานยนต์ไฟฟ้า EV-Bike 2023

สํารวจพฤติกรรมผู้ใช้บริการ BTS (กลุ่มตัวอย่าง 800 ราย) 2022

สํารวจความพึงพอใจลูกค้า B2B บริษัท ไทยอีทอกซีเลท (PTT GC) 2023
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ประสบการณ์ของทีมทีǩปรึกษา

ประสบการณ์: วิจัยตลาดและการประเมินผล

โครงการทีǩ ทีǩปรึกษาของ NXT เคยร่วมดําเนินการ รวมถึงงานก่อนร่วม NXT ชืǩอและโลโก้เปǦ นของเจ้าของ ไม่ได้หมายความว่า NXT เปǦ นผู้รับจ้าง



วิเคราะห์ Big Data แพลตฟอร์ม ALL Online by 7-Eleven 2022

พัฒนาธุรกิจแพลตฟอร์ม Open GeoPlatform (GI Economy) 2023

แผนปฏิบัติการดิจิทัล 5 ปี SACIT 2023

แผนปฏิบัติการและคู่มือโครงการ Smart Grocery Plus 2022

ระบบบริหารผลการดําเนินงานเชิงกลยุทธ์ (PMS) คณะนิติศาสตร์ มหาวิทยาลัยธรรมศาสตร์ 2024
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ประสบการณ์ของทีมทีǩปรึกษา

ประสบการณ์: ข้อมูลดิจิทัลและการดําเนินงาน

โครงการทีǩ ทีǩปรึกษาของ NXT เคยร่วมดําเนินการ รวมถึงงานก่อนร่วม NXT ชืǩอและโลโก้เปǦ นของเจ้าของ ไม่ได้หมายความว่า NXT เปǦ นผู้รับจ้าง



contact@nxtconsultinggroup.com  | 099 532 3254 

www.nxtconsultinggroup.com
บริษัท เอ็นเอกซ์ที จํากัด | ช้ัน 14 อาคาร SJ Infinite One Business Complex 349 ถนนวิภาวดีรังสิต แขวงจอมพล เขตจตุจักร กรุงเทพฯ 10900


